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Bei CROWD-DONATING spenden 

Unterstützer an Organisationen für 

soziale, kulturelle oder karitative Pro-

jekte. Die Spenden sind in der Regel 

nicht mit Gegenleistungen verknüpft. 

Der Geldgeber verfolgt also keinerlei 

finanzielle Interessen.

MIO.
CHF

MIO.
CHF

MIO.
CHF

Bei CROWD-SUPPORTING leisten 

Unterstützer einen finanziellen Bei-

trag an ein Projekt. Dafür erhalten sie 

als Gegenleistung eine vorher mitein-

ander vereinbarte nicht-monetäre 

Gegenleistung (Sach- oder immateriel-

le Werte).

Bei CROWD-LENDING finanzieren 

Unterstützer Unternehmen oder 

Private für einen definierten Zeitraum 

mit einen festen Geldbetrag in Form 

eines Kredites. Als Gegenleistung er-

halten sie einen Zins und am Ende der 

Laufzeit ihr Geld zurück.

CROWD-LENDING 

CROWD-DONATING & CROWD-SUPPORTING

CROWD-DONATING
+68%

CROWD-SUPPORTING
+68%

CROWD-LENDING
+109%

CROWD-INVESTING
+192%

4,2 
CROWD-INVESTING 

Bei CROWD-INVESTING beteiligen 

sich Unterstützer mit einem Geld-

betrag an einem Startup Unterneh-

men, um dessen Aufbau zu finan-

zieren. Sie erhalten als Gegenleistung 

eine zuvor definierte Beteiligung am 

Unternehmen.

Projektvolumen

Schweiz Welt

Definitionen

Projektvolumen Schweiz

Entwicklung Schweiz 2012 – 2013

Erfolgsfaktoren

1,8 

Quellen: Hochschule Luzern „Crowdfunding Monitoring“ / Fund All be All URL: www.swisscom.ch/crowdfunding

Finanzierung in der vernetzten Welt

2011 2012 2013 Nordamerika

Projektvolumen weltweit

MRD.
CHF1,4 MRD.

CHF2,5 MRD.
CHF4,7 

59%

2013

Europa
35%

Erwartungen 2015

2013

MIO.
CHF187 MRD.

CHF15
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